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高度なデータと分析で 
意思決定を強化 
Orbis でビジネスに有益な情報を引き出し、意思決定に確信を 

Orbis は、比較可能な企業データを通じて、営業、マーケティング、経営戦略に役立つ有益な情報を提供します。 
受賞歴のある Orbis データベースには、グローバルに 䐺 億社以上の企業情報が収録されており、特に非上場企業 データ
の充実度は業界トップクラスを誇ります。 
当社のチームは、重複レコードの特定や廃業企業の把握など、既存データの課題解決をサポートします。また、社内の
異なるデータセットの標準化や業種コード、企業規模、成⾧性、企業グループ情報、財務健全性指標などのデータ付加
により、営業活動の効率化を支援します。 

次のような企業をターゲットにできます。 

→ 成⾧力や財務健全性の高い企業
→ 貴社にとって最適な規模や成熟度の企業
→ 適切な業種に属する企業
→ 新経営陣を迎えた企業
→ 貴社の支持者が入社した企業
→ PE (プライベートエクイティ) ファンドの

出資を受け、 事業拡大が見込まれる企業

一方、以下の企業は回避できます。 

→ 支払い能力に懸念がある企業
→ 事業が縮小傾向にある企業
→ ネガティブニュースの対象企業
→ 貴社と類似の製品・サービスに最近投資した

形跡がある企業

事業開発のための戦略的調査 

戦略的な検索を簡単に実現します。複数の検索条件を自由に組み合わせ、極めて詳細なプロファイルに合致する企業を
見つけることができます。シンプルな操作性で、すぐに検索を開始できます。次のような企業の絞り込みが可能です。 

→ 安定した成⾧率を維持している企業
→ 所有者が交代した企業
→ PE (プライベートエクイティ) ファンドの出資を受け、 事業拡大が見込まれる企業
→ 成⾧が加速している企業
→ 特定のサービスや製品を提供している企業

希望するプロファイルで企業群を特定したら、アラートを設定することで、条件に合致する新たな企業が出現した際に
通知を受け取れます。 



Orbis for Sales & Marketing 

高度なデータと分析で意思決定を強化 2 

セールス機会を逃さず捉える

企業をウォッチし、セールス機会の発生（または消滅）につながる変化をアラートで受け取れます。 
 次のようなアラートがあります。 

→ 新しい財務情報の届出
→ 経営陣・所有構造の変更
→ M&A の噂
→ 企業に関するニュース（不芳情報のみの抽出も可能）
→ 財務健全性の変化（改善・悪化）、または企業ステータスの変化（活動中／休眠／再建中など）
→ 作成したプロファイル条件を新たに満たした、または満たさなくなったとき
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詳細については、こちらをクリックするか、下記までお問い合わせください。 

南北アメリカ 

+1.212.123.4567
clientservices@moodys.com

欧州・中東・アフリカ（EMEA） 

+44.20.1234.5678
clientservices.emea@moodys.com

アジア地域(日本を除く)

+852.1234.5678
clientservices.asia@moodys.com

日本 

+81.1234.5678
clientservices.japan@moodys.com
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